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SELVITA ENTRE EN BOURSE SUR

L’ALTERNATIVE MARKET POLONAIS

POLOGNE

n recherche de fonds auprès
d’investisseurs internationaux depuis
plusieurs mois (1), la biotech

polonaise Selvita vient de changer de
stratégie et s’introduit sur le marché
public local. « La communauté des VCs est
très petite en Pologne et encore plus lorsque
l’on parle d’investissements en sciences de la
vie, pour lesquelles il n’y a quasiment pas

d’argent disponible dans le pays », nous a
confié Pawel Przewiezlikowski, CEO de
Selvita qui reprend : « Dans ce contexte,
beaucoup de PME optent pour un listing sur le
NewConnect, un marché secondaire du
Warsaw stock exchange, qui héberge d’ores et
déjà une dizaine de valeurs biotech locales et
régionales. » Le processus d’introduction
sur ce segment de marché spécifique est
le suivant : un roadshow de plusieurs
semaines est réalisé par une ou plusieurs
banques d’affaires. Les investisseurs
intéressés reçoivent un mémorandum,
décrivant la procédure appelée IPO, si le
nombre d’actionnaires est supérieur à 99,
et placement privé dans l’autre cas. Les
banques, conjointement avec la société,
valident un prix d’émission et signent les
contrats pour vendre les titres. La Bourse
locale enregistre de son côté les nouvelles
actions, après feu vert de la Polish
financial supervision authority, équivalente
de la SEC. Les premiers jours de cotation,
seuls les nouveaux titres peuvent être
échangés, les autres étant en général
bloqués par un système de lock-up allant
de douze à trente-six mois. En moyenne,
les volumes journaliers avoisinent
quotidiennement les 70 000 € pour les
entreprises les plus actives sur ce
segment. 

UN NOUVEAU DEAL DÈS 2012
« Grâce à son fort dynamisme économique et
à sa position concurrentielle de premier plan, la
Pologne devient un territoire intéressant pour
les investissements boursiers, notamment life
sciences », ajoute Pawel Przewiezlikowski.
« Le Warsaw stock exchange a ainsi été, en
2010, la deuxième place financière la plus
active en nombre et en valeur pour les IPO,
après le marché londonien. » Avec l’appui de
son placement privé, qui sera effectif dès
les premiers jours de juin, Selvita recevra
prochainement 3,83 M€, correspondant à
l’émission de 2,7 millions de titres à une
valorisation de 14,63 M€. Des fonds
moins importants qu’espérés, qui ont
forcé le management à revoir sa stratégie
en conséquence. Partis pour prendre en
charge les essais cliniques de leurs
produits les plus avancés, ces derniers
vont devoir en céder les droits, dès la fin
du préclinique, à des partenaires
pharmaceutiques. Le pipeline de la firme
se compose pour l’heure de trois
molécules actives dans le champ
oncologique : le SEL24, un inhibiteur de la
kinase PIM, le SEL120, un agent
antimitotique possédant un nouveau
mécanisme d’action, et le SEL113, indiqué
dans le traitement de pathologies
auto-immunes et oncologiques. La firme
travaille par ailleurs sur un programme
collaboratif, avec Orion Pharma, dans le
domaine du système nerveux central.
Baptisé SEL-103, le candidat-médicament,
encore en développement précoce, cible
le traitement des symptômes de la
maladie d’Alzheimer ainsi que de
plusieurs autres désordres cognitifs. Cette
expérience partenariale forte devrait servir
de porte-drapeau à Selvita pour ses
recherches à venir. L’entreprise a d’ailleurs
déjà démarré quelques négociations, par
le biais de salons internationaux, en vue
de conclure une première alliance pour son
portefeuille interne, dès l’an prochain.       �

Juliette Lemaignen
jlemaignen@biotech-finances.com

1 – Lire « Selvita signe avec Orion Pharma dans

le SNC » dans le n° 471 de Bf du 19/07/2010 

E

REGARDS CROISÉS SUR LA SOCIÉTÉ

Tadeusz Pietrucha, CEO, Bio-Tech Consulting Ltd
“Selvita a forgé une équipe scientifique de recherche très bien formée et performante, qui a l’avantage d’être dirigée
par des entrepreneurs spécialisés, rompus aux techniques de management et de business. C’est un fait rare en
Pologne, où la plupart des fondateurs et CEO de startups sont directement issus de structures scientifiques. Le
professionnalisme de l’équipe de direction devrait permettre à l’entreprise de détecter et profiter d’opportunités de
partenariats de manière locale mais également internationale.
Maintenant que Selvita est bien connue en Pologne, le challenge va être de faire reconnaître la société hors des
frontières de son pays, et de signer des contrats avec des acteurs pharmaceutiques. La prospection dans la région
d’Europe centrale devrait être la plus facile car les différents pays en sont, approximativement, au même stade de
développement, et ont des problématiques très proches. »

3,83 M€ seront
APPORTÉS par le
PLACEMENT PRIVÉ 

SELVITA
VALORISATION ESTIMÉE

14,63 M€ post-money
(Source Selvita)

PARTENAIRES 
Banque 

Pekao SA (Unicredit Group)
Conseil financier 

CC Group 
Alior Bank – Brokerage Office.
Conseil juridique, affaires courantes 

Adamczyk i Partnerzy 
Chabasiewicz Kowalska
Cabinet WilmerHale
Conseil juridique, brevets 

Cabinet Ores – France
Jan Wierzchoń & Partnerzy – Pologne
Scholl Patent Agency – États-Unis
Experts-comptables 

Biuro Ekoconsultant 
Société d'audit 

GTFR
Partenaires industriels et académiques
Orion Pharma, Adamed, Jagiellonian
University (Cracovie)

OPPORTUNITÉS D’AFFAIRES
Partenariats

Le management recherche un partenaire
pharmaceutique pour codévelopper le
SEL-24 dès 2012.

Recrutements 
Selvita va étendre ses compétences dans
les domaines de la découverte, du déve-
loppement préclinique et du business
development avec des recrutements si
possible internationaux.
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